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Lyckats skapa kontakter for 16v*

Framst &r det skogsagare som efterfragar |6vtré-mappen. - De ser majligheter med avséttning for
smavolymer eller enstaka ldvtrad, menar Dan Karlsson SV S (035-151213). Flera har
uppmarksammat mappen via Nyhetsbrevet och artiklar i HS Tidskrift som varit vardefullt ndr det
gdller att na ut i bygderna. Nasta steg handlar nu om att distribuera mappen till sutanvéandare
vilka & snickerier/d6jdare och andra som har behov av att hitta lokala révaruproducenter/
sagare/foradlare. Skicka garna efter kop- och sdljmappen dar 15 hallandska foretag ingdr.

L 6vbolag — en affarside?

Kan det finnas en marknad for ett |6vtrébolag i var region? Ett bolag som sdljer/kdper och knyter
samman marknadens behov med ravaruproducentens utbud. Kan denna aktor vara du? Vi kan
jamfora tanken med en helt annan bransch. Nu startar vastsvenska matproducenter bolaget

" Landsbygdens skafferi”, vilket ska jobba med olika sdlj- och marknadsforingsatgarder for att
koppla landsbygdens produkter med marknaden i Géteborg.

Rojer i skogen*

Ronny ledsnade pa att jobbai mekanisk verkstad och valde att satsa pa en helt ny bransch: att
erbjuda rojningsservice till skogsagare. — Jag vill bredda uppdragen och ser det som viktigt att
ha bade skogsholag (t.ex. Sodra) och privata som kunder. Han arbetar med allt frén plantering,
rojning och gallring. Ronny gick kursen i ”Gront kort” och har dven satsat pa andra behorigheter.
Skogsmanuella uppdrag kommer med all sékerhet att 6ka. Det ar redan brist idag. Att vara
kompetent i det man gor och flexibel i uppdragen &r viktigt for att behadlla kunden, tror Ronny
Jonsson, Sjoadal, Skogaby, 076-2466186.

Fler med Gront Kort

R&jningens ekonomi, rojningstidpunkt, planering, bortséttning, teknik, skyddsforeskrifter och
naturhansyn & nagot ur innehalet i "Gront kort". Deltagaren blir dokumenterat utbildade for att
utfora réjningstjanster. Framst &r det foretagare som bedriver/ska bedriva skogsvard som gatt
kursen och vill 6ka sina mdjligheter att utveckla foretaget. | var genomgick 9 deltagare kursen,
vilket & 2:a kursomgangen i Halland. Info: Dan Karlsson SVS 035-151213

Svend svarvar al

Svarvamnet limmas samman av manga mindre bitar rod a (se foto). Den
fardiga radien kontrolleras noga med en mall. Dérefter ska den spacklas och
findipas for att slutligen bli en lampskéarm. Svend Nilsen (0371- 46176) i
Langaryd utanfor Hylte tillverkar mobler av massiv tratill bade
privatpersoner och foretag. Svends nya produkt &r brostpanel i brunnen
bjork och al. Lovravaran koper han in fran trakten. www.trahantering.se




Blabar och pyntegront i backen*

Familjen Runesson ser olika utvecklingsméjligheter for garden i Skallinge. De har planterat
ekologiska blabar och hoppas kunna sdlja dem sa smaningom naturella eller i foradlad form.
KRAV-godkanda bar & en bristvaraidag. Benny och Ulrika har tidigare i liten skala salt
julgranar (bl& och kungsgran). Efter att genomgatt kursernai ”julgran- och pyntegront” fick de
blodad tand att fortsitta sdi var planterades nya sorter av pyntegront som forhoppningsfullt ska
resulterai skord om nagra ar. - Vi tror att det finns utrymme pa marknaden eftersom sa fa odlar
pyntegront i Sverige. Det mesta importeras fran Danmark. Benny och Ulrika Runesson,
Annestorp, Skallinge 0340-35076

Mannen som fick tr&smak*

- Det har & guld, séger skogsdgare Kenneth Sandberg nér han luktar pa en tuss gul, nyriven
traull fran fura. Det & en del av sin skog han hdller i handen som han hittat nya
anvandningsomraden for. Han séljer inner-/ytterpanel och hyvlar mycket som ger restprodukter.
Den mesta av traullsforsdljningen (catvaton varje manad) levereras till Samhalls fabrik déar den
anvands som madrass i likkistor. Kenneth har aven utvecklat en madrass som lindas till skydd
runt liftstolpar i skidbackarna: "Woodwool ski protection”- en 30 cm tjock "korv” 6 m lang.

Bréadtorkning av virke*

De flesta Smasagare |ufttorkar virket, men manga har behov av effektivare och mer styrbar
torkning. For en del sdgare & det nddvandigt med en riktig tork, andrakan klarasig med
forcerad friluftstorkning.

- kréver dina kunder nedtorkat virke? (under 18%)

- krévs snabba leveranstider aret om?

- stéller du krav pajamna fuktkvoter?

- krévs spannings- och sprickfritt virke?

Svarade du ”ja’ pa nagon av dessa frégor finns behov av ndgon typ av artificiell torkning.
L&s” Sabygger du tork” som & saxat ur Smasagarnas tidskrift.

Kapar ved*

Alltfler byter energisystem och efterfragan pa ved ckar. Samtidigt vill folk inte
jobba med hanteringen utan koper hellre in den tjansten. - Har finns manga lokala
kunder och jag kan erbjuda service pa en hemmamarknad, menar Ola som tycker
det & hans styrka. Ekman driver mj6lkproduktion i Vaby utanfor Vessigebro med
50 mjolkkor som han sa smétt borjar avveckla. Han kopte sin vedprocessor i varas.
Den mesta veden kor Ola hem till mottagaren. Kunden képer ved antingeni 1
kubik-sack €ller i 16s volym. Han hyr &ven ut maskinen och sagar ocksa ved hos
andra nar det efterfragas. 0346-20646

Storskalig savtappning

De har forsokt sig pa "storskalig” savtappning. Nu testas en utrustning som sammanfor saven
fran ett 15-tal trad till ett uppsamlingsstélle dér saven tankas i en "bag-in-box”. Om systemet
fungerar kan vi processa stora volymer sav utan mellanlagring (frysning), beréttar Anders

Ahstrém pé Lovtréinstitutet 0140-40950.



Skogsbondens Marknad

Pa Bondens egen Marknad siljs nérproducerad mat med stor framgang. Vi tror att det ocksa
finns ett intresse hos konsumenter for en ” Skogsbondens egen Marknad”. En arena dar bygdens
skogs- och traféradlare marknadsfor och séljer sina néra producerade tréprodukter. Kanske i
samband med pégéende matmarknad som redan &r etablerad och som lockar folk. Ar du
intresserad att utveckla tanken och genomfoéra den? Kontakta Magdalena HS 035-46522

Dagsassag sdljer ved

Han sdljer mest bjork. Lars Torbiornson (0709-450467) i Tvadker har sdlt ved

i 8-10 &r. Han torkar, klyver och sdljer 200-300 m3 varje ar. Villadgare & hans
framsta kund men Lars har &ven specialkunder t.ex. Kusthotellet. Kunden
hamtar gélv sin ved hos Lars och han podngterar det viktiga att det altid finns
tillrackligt med ved tillgangligt. Han leasar ocksa ut sin utrustning for den som
vill kapa sin egen ved pa anldggningen i Dagsas. — Jag satsar pa kvalitet och
service vilket jag tror & det enda vagen for att bibehdlla kunden. | april
arrangerade vi ett valbesokt ved-seminarie hos Lars.

Tréager arbetstilifalle
Skogsbruket far hjulen att rulla. Finland har 6kat sitt tréanvandande med 110% sedan 1996.
vilket lett till 10.000 nyajobb i trabranschen. | Sverige bygger vi garna smahus och
lantbruksekonomibyggnader av tr& men vi har ingen tradition att bygga offentliga byggnader och
flervaningshusi tréa - 1 rdvaruproducent genererar 1,2 jobb pé sdgverket, somi sin tur genererar
ytterligare 15 arbetstillfalen i foradlingsledet, beréttar Niklas Svensson pa Skogs- och tréfacket.

Schoughs sag*

Hit kommer skogagare och snickare fran bygden runt Drangsered-
Fegen-Atran for att f& sitt virke sagat. Bestallningsvirket som Benny
sagar gar till emballage och byggnationer. Benny Schough i Barshult
utanfor Krogsered, sagar barr pa varen och 6vergar till 16v sommartid. -
Ska man satsa pa |6v krévs bra rédvara samtidigt som man har gott om
tid, konstaterar Benny. Han havdar bestamt att smasagare kan
konkurrera med de storre genom att profilera sig mot speciella
kvaliteter och "knepiga” langder. Kvistfri bra, fin fura kommer det
altid att finnas en marknad for! Att hitta och bygga upp den kundkrets
som " gor rétt for sig” & nog sa viktigt for oss smaforetagare, menar
Benny. 0346-62037

Skogbrukare med for etagsambition

Det finns idéer om en sydsvensk vedférening som kan fungera som gemensam arena for
marknadsforing och kvalitetsbedémning. — Kanske detta nétverket aven kan rymma andra
special sortiment frén skogen men aven tjanster med koppling till skogen (t.ex. skogsturism,
skogsvardsuppdrag), menar Erik Hjartfors (0702-777226), som jobbar i Smaland med projektet
Skog och design.



Inte hemmablind i skogen

Tank annorlunda nar du letar affarsidéer. Vilkai din nérhet kan ha behov av din ravaraeller dina
foradlade produkter? Vedkoparen, bensinmacken, byggvaruhuset, képare av rundvirke,
Exportradet, konferensanlaggningen, smasagverket, féradlingsindustrin eller turistbyran? Erik
(se ovan) har mangder av idéer pa nya tjanster och produkter for skogen. Varfor inte halla kurser
i skogen, skapa en rekreationsskog, gora safarivagar for jeep-korning, satsa pa naturguidning/
overlevnadskurs eller |ata folk betala for " prova pd’ skogliga hantverk.

* = En langre artikel finns publicerad i Hushallningsséllskapet Hallands Tidskrift.
En del av dessa ligger aven inlagda p& hemsidan:
ww.hs.halland.net/landsbygd/artiklar/artikel arkiv.htm

Text/foto: Magdalena Petersson Hushallningsséllskapet Halland 035-46522




